
多彩な専門家が新事業のノウハウを提供

新事業の企画・開発段階から販路開拓までの

支援が可能

各種の補助金を活用し、御社の費用負担が最

小限に

既存事業の収益性向上だけでは企業は成長しない

新事業や経営革新が企業を強くする。

成長するためには、「新市場進出」「新商品開発」「新分野進

出」のいずれかにチャレンジする必要がある。

新事業・新市場の全てに精通できてないので、中堅・中小はチャ

レンジ資源が不足。

やはり既存事業の収益改善だけでは企業は成長しない・・・そこで、

経営革新
★ 新市場進出

★ 新商品開発

★ 新分野進出 支援

新規事業に係る多彩な個別支援テーマ

経営革新計画

計画策定＆知事認

証支援

経営力向上計画

計画策定＆大臣認

証で、企業革新と節

税の一石二鳥を。

第二創業支援

新分野進出及び第

二創業:農業進出・

異業種進出等

補助金申請

ものづくり補助金・都

革新設備助成金等

への申請支援

収益改善

ものづくり原価低減・

現場カイゼン等

新商品開発
・販路開拓

商品化コーディネー

ト・B2B営業指南等

事例紹介: 東京都T社

理事 遠山純夫
中小企業診断士、品質管理検定1級

理事 杉野洋一
中小企業診断士

代表者
・後継者

70代・30代後半(長男)
新分野事業
パターン

川下ものづくり事業(高付加価値実績事業)への拡大
投資 投資額: 296百万円

経営課題
リサイクル資源製造業高度化 ・ 高生
産性による再成長

今後の方針
PETリサイクル高度化新工場稼働: 2017/5 ~ 増
収目標213万円

経営革新
テーマ

PET再生繊維材の生産性向上による
国内循環リサイクル拡大

ものづくり＆工場経営コンサルタントとして活動中。中小
企業診断士・品質管理学会員・ファイナンシャルプラン
ニング技能士・ものづくりドットコム専門家・ドリームゲート
アドバイザー・さいたま総研ものづくり事業部主幹。

「真にクライアントに寄添う経営支援」を信
条とし、最近は事業成長に向けた経営指
導、業績不振企業への経営改善・事業再
生など、幅広く経営指導に携わっている。

私たちが責任をもってご支援します。

〒174-0064 東京都板橋区中台3-27-D-1404 (郵便物)

,                                 , http://npo-bs.org/
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顧客

間接業務

商品企画

技術開発 基本設計 試験評価 品質保証

周辺設計

販売準備

生産準備

試作

NPOBS が全ての必要機能を理解した「商品化コーディネータ」として御社を支援


